La entrevista de ALTA FIDELIDAD
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leyenda vida de la Alta Fidelidad smensmsose

que tuvo lugar en Barcelom el
pasado 24 de octubre de 2009
con mativo de ka presencia del
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sibones del barcelonds Hotel
Catalonia Pheza. En este caso, ef
“Brand Ambassador™ de Marantz
QUISO COMPAFTIE CON NOSOIFS
sus inquictudes ¢ ideas sobre los
cambios y a evolucion del mercado
ded High End en sonido ¢ imagen,
impresiones que reflegamos a
continuacion

ALTA FIDELIDAD: éCudil o5 su
apiniin el estado actual del
mercado de la electronica de
consumo de alla calidad y los
principales retos a los que se
enfrenta?

KEN ISIWATA: Es evidente que
el mercado va a b bafa por varios
maotivos, entre ellos un aumento

ded paro en wodo el mundo que, en
mi opinidn, no tocart hondo hasia
dentro de unos 18 meses, Creo que
I gente que hablar de recuperacion
nos estd soltando un farol, 2k

coma Ching, sin seguridad social

v con una enorme facilicad pars

despedir a los 1

tomarse con mucha precaucion. Fn
definitiva, no soy optimista sobre ef
estado del mercado,

= dné solucton vislumbra a
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muno deberia funcionar igual.
AF: Pero también estd la

mentalidad propia de los

consumidores de cada pais. ..
KI: Por supuesto que es

ick

el ec qquien debe

medio plazo?
KI: En este momento, ki gente
no tiene dinero para gastar. Por
otro Lxdo, hay que aceptar el hecho
dhe que el nuestro es un mercado
dhe consumo no esencial, & odo
ello se anade e problema de las

dhescargas de contenidos musicales
e baja calidad téenica, un
problema para el que sin embargo
estin empezando a sentarse ks
hases para su resolucion como
consecuencia del incremento
simultineo de k velocidad

dhe dhescarga v b capacidad de
memaoria de fos ordenadores, que
en principio hace que ya no sea
necesario comprimir los datos,
Ohserve al respecto el caso de
Japon: buena infracstructur v
capacidad de almacenamiento

descomunal, lo que permite

decidir pero si se le dota de ks
herramientas necesarias se supone
que deberia imeresarle la calidad,
Los fabricantes deben considerar
st situacion v soluciomar el
problema del vilor afadido que
destle hace anos estd castigando
estamento s bajo del mercado.
AF: Restmiendo: Ciimo ve
nuiestro seclor en los preiimos anos?
KI: Para empezar, considero
que ki industria debe ayudar a los
jovenes de 20 afos a descubrir ¢l
valor de la misica v el video no
comprimicos. Atin asi, quiero defar
bien claro gue para mi el formato
con resolucion 1080p no basta
porque no puede competie con
la caliddad de imagen ofrecida por
las peliculas grabadas en 35 6 70
mm. Dicho de otro moddo, hay que
considerar el 1080p como el punto
de partid. Por b demis, puedo
decirle gue me siento optimista
3040 s vis
contenidos audiovisuales serin

Jonde todos bos

digitales via Inmernet con la opeidn
de elegir e o, mediano v bajo
en lo que 3 calidad de los mismos

se refiere. En ho que concierne a
los aparatos, ¢l pumo de partida
serin productos como el Zeppelin

de Bowers & Wilkins, por ejemplo.
Novcreo gue todo esté organizido
alrededor del iPod v el iPhone
(ka clave la tie nilustrii) v,

sinceramente, pienso gue a fa
gente le seguirin gustando los
libros por la simple razon de gue lo
impreso di una mayor sensacion de
segurickid

AF: Fasando a otro tema, écudl
es su arinicn sobre ef sector que se
conoce conno “Custont Installation?

KI: Finalmente, en Europa esta
empezando a funcionar despues
e unos inicios muy concentrados
en el mercado estadounidense,
raddicando su principal interés en el
hecho de gue abarc un grupo mada
desdeiable de consumidores con
alto poder adquisitivo v por tanto
qque puede servir para potenciar de
muanera sensible el sector del High
End. En consecuencia, creo gue
a la inclustria le interesa expandir
este mercado, mixime teniendo en
cuenta que el High End siempre
serd 1o gque se conoce como “Niche

Marker™. De todos modos, no nos

I"es
mportante para la imagen

engaiemos: el sector del "

e

de marca pero hay que wener
en cuenti que incluso ka “Smart
Home™ mis sencil

5 MUY Carl,
En consecuencia, hay que buscar
ura opcidn intermedia que sea
viilidla para un mayor nimero de
consumidores v asegure ¢l futuro
de nuestra industria durante, por lo
menos, los priximos 10 aios.
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